联想大客户在线销售经理
工作职责：
1. 通过电话等在线沟通的方式经营客户，维护客户关系 ，为客户提供优质的服务，完成销售任务；
2. 熟悉PC台式机、笔记本、软件和行业解决方案，与大客户经理保持良好的长期合作关系，不断开发大客户资源并做长期维护；
3.有效向客户传达联想产品与服务的优势与价值，运用公司内部各职能部门的资源，达到销售业绩，满足客户需求。
职位要求：
1、统招大专及以上学历，全国重点高校毕业生优先；
2、有电话销售、IT硬件产品销售等实习工作经验者优先；
3、具备较强的沟通能力、逻辑分析能力，善于建立客户信任，达成订单；
4、能适应高节奏的工作压力，并具备不断学习新事物的能力，追求成就；
5、熟练掌握联想商用产品，为联想行业大客户提供专业、全面的解决方案；
6、与客户经理紧密配合，协调当地的联想渠道体系，共同达成销售业绩。
薪资福利：
1. 采取底薪+奖金形式：
a、 实习期间：无责底薪3000+餐补22元/天+交补50元/月+目标奖金2000，月平均工资5000-10000+；
b、 毕业转正后：无责底薪5000起+餐补22元/天+话补50元/月+业绩奖金，月平均工资8k-15k+，上不封顶，在超额完成业绩情况下，奖金相应提高；
2. 除上述月薪外，还会针对重点产品，设置各类营销奖金和即时激励
3. 提供有竞争力的薪酬，并且日常有各类营销奖金激励；
4. 六险一金、不定期开展团队活动、旅游、年度免费体检、带薪年假、生日福利、享受各种节假日礼品、福利等；
5. 提供专业的培训计划、专业的职业规划辅导
6. 年度晋薪和晋升机制、不限晋升通道，晋升机制透明。
工作时间/地点：
工作时间：周一到周五，09：00--18：00，周末双休，国家法定节假日正常休假
工作地点：成都市天府新谷10号楼10楼联想
应聘联系人：梁女士       联系电话：17396256201
[bookmark: _GoBack]邮    箱：lenovo-zp@sccall.com
我们欢迎您的加入 ！

